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Estructura de los Servicios Juridicos del Grupo

I bb Servicios Ciudadanos

/-Asesoramiento en derecho a la alta\

direccion del Grupo y unidades
corporativas en derecho nacional e
internacional (excluido fiscal y
laboral).

*Operaciones especiales (de capital,
desinversiones, financieras y
proyectos complejos).

*Derecho mercantil, bursatil y de la
competencia.

«Control litigios estratégicos.
vlontrol procedimientos penales. /

AJ de los Servicios
Centrales

Financieroy

Consultivo
proyectos

*Apoyo juridicoalos  *Operaciones financieras

servicios centrales. corporativas.
*Negociacion y *Control obligaciones
redaccién contratos.  contrato financiacion.
*Control de litigios *Financiaciones y PF de
*Seguimiento los GN.
desinversiones. *Apoyo desarrollo
*Apoyo GN. internacional de
negocios.

Director General AJ

/-Coordinacién de las AJ de los Grupos de Negocio.\
«Control contratos y proyectos relevantes (cuantia,

complejidad o riesgo).

«Control de procedimientos de disputa arbitrales y
judiciales relevantes (cuantia, complejidad o riesgo).
eCoordinacion juridica de los procesos de
internacionalizacion. Implantacién y optimizacion de
estructuras en el exterior.

- /

AJ Negocios

*Asesoramiento en derecho nacional e internacional (salvo fiscal y laboral) al GN
*Defensa de los intereses de los GN en los procedimientos de disputa
administrativa, judicial o arbitral que no apliquen al Grupo.

*Asesoramiento, negociacion y redaccion de contratos que no apliquen al Grupo.
*UTE"s y secretarias de consejos con socios externos que no apliquen al Grupo.

Coordinacidn
y control

*Coord. con los

Servicios Centrales.

*Coordinacién GN. Construccidn Servicios FCC Aqualia
eConsejos Admon.
*Registro Mercantil.
ePoderes.

*Propiedad Industrial.
*Controles externos
(gasto/calidad).
eControl calidad AJ.
«Oficina AJ.

Nacional Internacional Nacional Internacional Nacional Internacional
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bb Servicios Ciudadanos

Servicios Juridicos

Anexo 2. Principios para la prestacion de la Asesoria Juridica Internacional

Fase |
Desarrollo
de negocio

Fase Il
Implantacion

Fase lll

Maduracion

4 )

Llegada a paises
nuevos con el
objetivo de
realizar un
desarrollo
comercial

\_ /

Paises con
estructura legal y
contratos
firmados

Paises o
territorios con
contratos
importantes o
permanentes

*Apoyo juridico por los responsables de AJ internacional de cada GN
desde el primer momento.

*Propuesta y contratacion de despachos: AJ de los GN.

*Anadlisis de los riesgos legales / pais por parte de las AJ de los GN.
*Verificacion por las AJ de los GN de cualesquiera documentos con
contenido obligacional (NDA, MOU, intention letters, term sheets,
contratos,...).

*Viajes de apoyo. Iniciales hasta la consolidacidon de la estructura juridica
y posteriormente, segun necesidades (minimo 1 semestral desde que el
responsable de proyecto este en el terreno).

*Control de las obligaciones contractuales por los abogados de la AJ
internacional del GN. Control de litigios.

*Control de la contratacion de despachos: responsable AJ del GN.
eInterlocucién con los despachos por la Al internacional.

*Plan de viajes periddicos pre establecido (minimo 1 al mes).

*Creacion de una Al interna en el pais o territorio.
eInterlocucién con los despachos: Al local.

eSupervision y control asuntos relevantes vy litigios AJ del GN.
*Plan de viajes pre establecido (minimo 1 al mes).

Los responsables de AJ internacional de los GN presentaran con antelacion un plan semestral a los
directores de AJ de los GN, que recoja las visitas periddicas programadas.
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